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SCHLUSS MIT DEM KI-CHAOS

Raus aus dem
KI-Uberangebot

So finden Sie die richtige Losung fur lhren Betrieb

33

IHK Bayreuth

17. MARZ 2026 -



f Artikel vom 17.03.2026

Mittelstand robbt sich an die KI heran

Zenit in Miilheim berit NRW-Firmen bei der Einfithrung von Kiinstlicher Intelligenz.
Geschéftsfithrer Schnitzmeier riit zu Tempo.

Mittelstand in NRW befindet sich
| gerade im Ubergang vom Auspro-
~ bieren hin zur breiten und syste-

matischen Anwendung von KI. Sie
robben sich immer weiter an die
KI heran®, sagt er im Gesprach mit
unserer Redaktion.

Schnitzmeier geht davon au
dass auch kleinste Betriebe tiber
kurz oder lang nicht am Einsatz
selbstlernender Systeme vorbei-
kommen werden. ,Die Wettbe-
werbsfahigkeit unserer Wirtschaft

wird in den nachsten drei bis funf

Jahren entschieden. Mit der Ein-
fuhrung von KI sollte man deshalb
nicht erst in drei Jahren beginnen®,
rat der Zenit-Geschaftsfiithrer.

Kl kann nicht
alle Probleme l6sen*

i (@)

tet sind. Studien zeigen, dass durch
Zenit-Geschattstuhrer

Negativ wirke sich jedoch die
Wirtschaftskrise aus. ,,Nach drei
Jahren Rezession, verbunden mit
einer gesunkenen Liquiditat, ist es
fiir viele kleine und mittlere Unter-
nehmen schwierig, KI systema-
tisch einzufiihren. Beides brau-
chen die Firmen aber, wenn sie die
Produktion wieder hochfahren
wollen®, erklart er. Das Geld fehle
insbesondere bei der Implementie-







IHR REFERENT

JORG SCHRODER

EXPERTE FUR KI-PROZESSOPTIMIERUNG

Grinder & Geschaftsflihrer mit > 28 Jahren praktischer Erfahrung
Entwickler der systematischen Kl-Booster-Analyse

Spezialisiert auf den deutschen Mittelstand
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Fokus: Pragmatische Umsetzung statt Theorie

Am Ende zahlt nur, was DU UMGESETZT hast




Der Druck wachst  "Wer nicht mitgeht, geht mit der Zeit!"

DAS PROBLEM - WARUM DIE MEISTEN SCHEITERN

DIE EXPERIMENTIER-FALLE

50 Nachrichten pro Taginlhrem Posteingang

UNKOORDINIERTE PILOTPROJEKTE

Viel Zeit und Geld investiert — kein strategischer Mehrwert geliefert.
1 4 + g ZEITVERSCHWENDUNG MIT THEORIE
N
Workshops, Demos, Evaluierungen — aber keine einzige Stunde gespart.

KI-TOOLS @  KEIN KLARER HEBEL BEKANNT

Welcher Prozess bringt wirklich Ergebnisse? Niemand weil} es genau.

"Wer sich dafiir interessiert, verplempert seine Zeit und bekommt nur viel Werbung und

wenig Umsetzung."




’7 Am Ende geht es nur um eines:

Zeit und Kapazitat

Als Unternehmer wollen Sie Dinge schneller erledigt haben —und in

hoherer Qualitat.

X

Kapazitat freisetzen

Mitarbeiter von repetitiven,
manuellen Aufgaben befreien, damit

sie wertschopfend arbeiten kbnnen.

fod

Qualitat steigern

Fehler durch manuelle Eingaben
reduzieren und die Prozesssicherheit

im gesamten Unternehmen

erhohen.

©

Fokus gewinnen

Die 1-3 Projekte mit dem grofSten
Hebel identifizieren, statt sich in

Kleinigkeiten zu verlieren.
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In 30 Minuten wissen Sie, wo
Ihre Potenziale liegen
Bevor wir ein Tool auswahlen, analysieren wir Ihre Prozesse mit = [ESS—-—
vier einfachen Fragen. o
&

Was ist der Prozess?

z.B. Dateneingabe in Kundenportale

Verlorene Jahreskapazitat
Wie lange dauert er? Gebundene Jahreskosten

Minuten pro Vorgang

Wie oft kommt er vor?

Haufigkeit pro Monat FU R ALLE
: - INTERESSIERTEN:
Wer ist beteiligt?

Anzahl Mitarbeiter, Stundensatz KOSTE N F R E I

) Promoters 612 (80%)

101 (10%)
101 (10%)



REALE DATEN - 5 BOOSTER-ANALYSEN - ANONYMISIERT

WAS INEFFIZIENTE PROZESSE WIRKLICH KOSTEN

170k-360k

€ Prozessverluste pro Jahr
je nach Branche

2-6 VZA

Vollzeitaquivalente gebunden
in ineffizienten Prozessen

30 Min.

Zeitinvestition fir die
vollstandige Analyse

Booster-Analyse: Prozessverluste & Einsparpotenziale
aus 5 realen Unternehmensanalysen (anonymisiert)

mmm |ahrliche Prozessverlustkosten
Realistisches Einsparpotenzial

333k €

L 250k €
<

Maschinenbau / Zaunbau / Dienstleistung / KFZ-Branche B2B-Handel /
Lottechnik Handwerk Handel Arbeitsschutz




BRANCHENUBERGREIFEND IDENTISCH

IMMER DIESELBEN KOSTENTREIBER

D i — %2 oS

KUNDENSERVICE DATENEINGABE E-MAIL-ABLAGE KOMMUNIKATION AUSSENDIENST
Wiederkehrende Anfragen, Manuelles Ubertragen von Suchen, Sortieren und Interne Abstimmungen und Terminplanung, Routen und
Status-Updates, Bestellungen und Archivieren von Informationsweitergabe. Berichte.
Reklamationen. Stammdaten. Dokumenten.

DIESE PROZESSE FRESSEN IHRE MARGE.

o



DIE LOSUNG

DER KI-NAVIGATOR

3 SCHRITTE 30 MINUTEN KLARHEIT

Das pragmatische System, um Prozesse zu finden, zu bewerten und zu priorisieren.

Schluss mit dem Experimentieren. Starten Sie die Strategie.




=

DER KI-NAVIGATOR

DAS SYSTEM, DAS KLARHEIT SCHAFFT

Q

FINDEN

DER PROZESS-DETEKTIV

Wo verbrennt |hr Unternehmen Geld?
Wir decken die Kostentreiber auf.

) 4

BEWERTEN

DIE 3-FILTER-METHODE

Was lohnt sich wirklich?

Wir trennen Hype von Potenzial.

&2

PRIORISIEREN

ROI-FOKUS

Was bringt den schnellsten
Riickfluss?

Wir starten mit den Quick Wins.




SCHRITT 1

DER PROZESS-DETEKTIV

| INVESTITION ERGEBNIS

® 30 Minuten 9 Prozess-Landkarte
-
Zeitaufwand (Remote) Vollstandige Ubersicht
On 4 Punkte pro Prozess € Konkrete Zahlen
Gezieltes einfligen Einsparpotenzial & ROI

o



REALES BEISPIEL - HANDWERK / BAUGEWERBE (40 MA)

30 MINUTEN - 136.000 € POTENZIAL SICHTBAR GEMACHT

PROZESS STD./JAHR KOSTEN/JAHR

DER AHA-EFFEKT

ARSI e 800 h 48.000 € Oft werden diese Kosten als "ehda"-Kosten

. hingenommen ("Die sind eh da").

Aufmafl & Massenermittiung S0l SISO Die Booster-Analyse macht sie erstmals als
konkreten Euro-Betrag sichtbar.

Baustellen-Doku 400 h 24.000 €

Material & LOgiStik 300 h 18.000 € SOFORT UMSETZBAR

Kommunikation & Abstimmung 166 h 10.000 €

GESAMT-POTENZIAL 136.000 €




|_SCHRITT2
DIE 3-FILTER-METHODE

& oss]
R — ad
PROZESS-STRUKTUR DATEN-VERFUGBARKEIT IMPACT-POTENZIAL
Gibt es ein Muster? Digital vorhanden? Lohnt es sich?
Kl erkennt Muster auch in variablen Wenn nicht: Kein K.0O.! Zeit - Kosten - Qualitat.
Ablaufen. Wir nutzen KI-Apps (Spracheingabe) als Hier entscheidet die Booster-Analyse Uber
Kein Prozess muss ,perfekt standardisiert” Briicke zur Digitalisierung. den ROL.
sein.

@ NEU: KI IST OFT NICHT NUR DAS ZIEL, SONDERN DER WEG ZUR DIGITALISIERUNG.




SCHRITT 3

PRIORISIERUNG NACH ROI

DER PROZESSE VERURSACHEN
80% DER KOSTEN

DAS PARETO-PRINZIP

Nicht alles, was machbar ist, lohnt sich.

Wir konzentrieren uns auf die "Vital Few"
die wenigen Prozesse mit dem grof3ten
Hebel.

Jahrliche Prozesskosten (€)

B
o
=
-

Das Pareto-Prinzip in der Praxis:
37% der Prozesse verursachen 80% der Kosten

Top-Kostentreiber (Quick Wins)
Il Weitere Prozesse
I Kumulativer Anteil




NACH DER UMSETZUNG

WAS SIE KONKRET ERREICHEN

& e ¥ a’

KAPAZITAT GEWINN WACHSTUM FACHKRAFTE
Frei fur echte Wertschopfung Direkter Effekt auf das Skalieren ohne das Chaos zu Attraktiver Arbeitgeber durch
statt Verwaltung. Betriebsergebnis. vergrolern. moderne Prozesse.

o




DIE STILLE RESERVE

WACHSTUM OHNE NEUEINSTELLUNGEN

FACHKRAFTEMANGEL LOSEN

Statt monatelang nach neuen Mitarbeitern zu suchen, setzen Sie
vorhandene Kapazitaten frei.

2 I 6 v MARGE STEIGERN
Gleicher Umsatz bei sinkenden Prozesskosten bedeutet direkten

Gewinnzuwachs.

VOLLZEITAQUIVALENTE
SKALIERBARKEIT SICHERN

Wachsen Sie, ohne dass lhre Verwaltungskosten linear mitsteigen.

sind in lhrem Unternehmen bereits vorhanden —

aber in ineffizienten Prozessen gebunden.

DAS IST IHR KAPITAL FUR INNOVATION.




f Nicht jede Kl ist gleich

Der entscheidende Unterschied fiir lhren Erfolg.

‘. Kognitive KI / Generative Kl

Der Spezialist Der Kreative

Versteht und extrahiert Daten aus Erzeugt neue Inhalte (Text, Bilder, Code)

Dokumenten Kreativ, aber nicht immer prazise

Erkennt Muster und trifft datenbasierte A T e e T [

Entscheidungen
Weniger geeignet fiir strukturierte Prozesse
Fihrt Programme wie Mitarbeiter aus

Prazise, zuverladssig, spezialisiert

Ideal fiir Verwaltungsautomation & Prozesse Ideal fiir Marketing & Content Creation




Kﬂgniti\le KI manuelle Bildschirmprozesse nicht kommunizierender Programme




Sehen Sie, wie die KI Daten in Echtzeit verarbeitet.

Fertigstellung des Jahresabschlusses - ein Auszug



DER FAHRPLAN

VON DER IDEE ZUR UMSETZUNG

Von der Idee zur Umsetzung - vollstandig Kl-unterstiitzt

Soll-Prozess Technische Ausschreibung
definieren > Anforderungen = (optional)

Mit KI den neuen Schnittstellen & Kriterien per KI

Ablauf gestaiten Systeme festlegen erarbeiten

finden & wahlen

01
02
03
04
05

Prozess-ldentifikation

Soll-Prozess

Tech-Anforderungen

Ausschreibung

Auswahl & Start

KEIN BLINDFLUG

Die Booster-Analyse liefert das
Fundament fiir alle weiteren
Schritte.




EINWANDBEHANDLUNG

KEIN WARTEN AUF DIE PERFEKTE IT/KI

A DER IRRGLAUBE @ DIEREALITAT
X ,Wir haben gerade eine ERP-Einfiihrung.” v Kognitive Kl agiert systemunabhangig (wie ein
Mitarbeiter).

X ,Unsere Systeme kommunizieren nicht miteinander.”
« Sie uberbriickt fehlende Schnittstellen
X ,Wir missen erst die Datengrundlage schaffen.” manuell/automatisch.

« Papiergebundene Prozesse werden per App digitalisiert.

REALES BEISPIEL B2B-HANDEL: TROTZ GESCHEITERTER ERP-EINFUHRUNG SOFORT REALISIERTES POTENZIAL. 81.000 € / Jahr




' EXKLUSIVES ANGEBOT

SIGHERN SIE SICH IHRE BOOSTER-ANALYSE

KOSTENLOS FUR TEILNEHMER

30 Minuten Zeitinvestition
Konkrete Prozess-Landkarte & Kostentreiber

ROI-Berechnung & Einsparpotenzial

O 0 0 o

Strategischer Fahrplan fiir die Umsetzung

Zugang SICHERN
Nur 5 Platze pro Woche verfiigbar.
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Wir setzen i\' - ;g
Kleint W

Kiaus Ingo

- - .

~Manche setzen Kl so ein...
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INTERAKTIV

WELCHEN PROZESS WOLLEN SIE
ANALYSIEREN?

VERTRIEB? HR / PRODUKTION? BUCHHALTUNG?
RECRUITING?
S SCHREIBEN SIE ES JETZT IN DEN CHAT! J




| CASE STUDY: BLECHWERK BURGER GMBH - Geht das wirklich

STIMMEN AUS DER PRAXIS

“Mt der BOOSTER-Analyse haben wir schnell die
entsprechenden Weichen gestellt und setzen
seitdem zielgerichtet unsere Mallnahmen um.
Klare Empfehlung fir alle die nicht Hochglanz-
Versprechen, sondern praxisnahe Ergebnisse
wollen.”

"Mit seiner Energie und Kreativitat bringt er echten Mehrwert
— fachlich wie menschlich.”

MARKUS BURGER

GESCHAFTSFUHRENDER GESELLSCHAFTER

Klar und Praxisnah

"Jorg schafft es, die komplexe Welt der kiinstlichen
Intelligenz klar und praxisnah zu vermitteln. Statt in der
Flut an Tools unterzugehen, bekomme ich genau die

Impulse, die wirklich relevant sind."




|7CHTE ERGEBNISSE
KUNDENSTIMMEN & ERFOLGE

(G Google

5.0

1 8. 8.8 8 ¢

Basierend auf 21 Bewertungen

100% 5-STERNE-BEWERTUNGEN

"Klare Empfehlung! Herr Schroder hat ein Talent dafiir, KI greifbar und nutzbar zu machen.
Keine Buzzwords, kein Tool-Zirkus, sondern echte Mehrwerte."

NIRONIT EDELSTAHL, VOR 1 MONAT

"Hochstrukturiert, zielorientiert und mit einer klaren Kl-basierten Methodik, die in der Praxis
funktioniert. Gemeinsame Projekte werden effizient umgesetzt."

MICHAEL BOLK, VOR 5 MONATEN

"Wir haben Jorg fiir einen 6-monatigen Workshop an Bord geholt. Unser gesamtes Team —

besonders das Fiihrungsteam — hat enorm profitiert. Eine klare Empfehlung!”

OLIVER ABT, SPORT REHA HERFORD, VOR 1 JAHR I




ﬁ Seit 30 Jahren.
100% Mittelstand. 100% Praxis.

Prozessoptimierung mit und ohne K.

1,5 Mrd. €

Erzielte Auftragseingange

2 Studien

Maschinenbau &
Wirtschaftsingenieur

> 28 Jahre G Google

Erfahrung in Geschaftsfihrung

und -optimierung 0
5 |

1 8.8 8 & ¢

100% 5-STERNE-BEWERTUNGEN

Zertifiziert
LEAN Berater & KI-Berater

o



LASSEN SIE UNS IHRE PROZESSE

VIELEN DANK

Jorg Schroder

Kl-Berater & Prozessoptimierer

www.joergschroeder.eu

W% JS@joergschroeder.eu

\
\\ 0176 4077 87 99 Die Prasentationsunterlagen erhalten Sie im Anschluss

automatisch per E-Mail.



